drivma

EN DEL AV SVERULL

Teknisk Saljare till Drivma

Vill du ha en roll dar du far bygga starka kundrelationer och samtidigt utveckla affaren
framat? Har du tekniskt intresse och erfarenhet av forsaljning mot industrin? Drivma
soker nu en engagerad och malinriktad utesaljare till vart team.

Tjansten ar en tillsvidareanstallning pa heltid med start enligt 6verenskommelse.
Drivma har sitt kontor i Bankeryd utanfor Jonkoping, men for ratt person finns mojlighet
att utgad fran annan ort. Tack vare moderbolaget Sverulls representation i Sverige finns
goda mojligheter att anpassa placeringsorten.

Kort om Drivma

Drivma ar en ledande aktor inom produktforsaljning av tatningsldésningar, kullager och
transmissionsprodukter. Som foretag ar vi helt unika nar det galler service och
engagemang. Vi ar riktigt bra pa det vi saljer och har en vilja att hjalpa kunden att hitta
ratt applikation for behovet.

Sedan 2024 ar vi en del av Axel Johnson International via Sverull ElektroDynamo AB,
vilket ger oss tillgang till ett stort natverk och manga utvecklingsmojligheter.

Om tjdnsten

Som utesaljare hos Drivma ansvarar du for att bearbeta bade nya och befintliga kunder
med fokus pa den svenska marknaden. Du ar ensam i rollen som uteséljare och har
darfor ett stort ansvar for att driva affaren framat, fran behovsanalys till avslut. Rollen
kraver att du trivs med ett sjalvstandigt arbete, samtidigt som du har nara samarbete
med vara innesaljare, operativa chef och 6vriga kollegor som stottar i kunddialoger och
tekniska losningar. Du blir en nyckelperson i vart forsaljningsteam och spelar en central
roll i Drivmas fortsatta tillvaxt.

Dina arbetsuppgifter inkluderar:
e Uppsdkande forsaljning och relationsbyggande arbete
e ldentifiera kundbehov och foresla losningar
o Tafram offerter och forhandla affarer
e Folja upp ochvidareutveckla kundrelationer

e Nara samarbete med innesaljare och dvrig personali organisationen
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Din profil

Vi soker dig med eftergymnasial utbildning inom teknik, férsaljning eller motsvarande
erfarenhet. Du har tidigare arbetat med uppsokande forséljning och trivsi en
sjalvstandig roll dar du far skapa och varda langsiktiga kundrelationer.

Vi ser garna att du:
e Har god teknisk forstaelse och ett stort intresse for industrin
o Araffarsmassig, sjalvgdende och resultatinriktad
o Arenlagspelare med god samarbetsférmaga
e Har ett strukturerat arbetssatt och god datorvana
e Trivs med att resa och mdta kunder

Erfarenhet fran industrin eller liknande produktomraden ar meriterande. Vi lagger stor
vikt vid personlig lamplighet.

Ansdékan
Skicka CV och personligt brev till Erik Glimberg, erik.glimberg@drivma.se.
Vid fragor om tjansten, ring Erik pa 036-169210.

Vi har valt att inte satta ett fast slutdatum for ansdkan. | stallet laser vi ansdkningar och
traffar kandidater lopande, sa skicka garna in din ansdkan sa snart som mojligt.

Vi undanber oss kontakt fran rekryteringsbolag da vi redan évervéagt om vi ska ta
utomstaende hjélp i den har rekryteringen.



